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Questions to Ask a Financial Advisor 
 
 
W h a t  Yo u  Ne ed  T o  Kn ow  Ab ou t  Ad v i s or  
 

•  A r e  y ou  p r i m a r i ly  a  f i n an c ia l  p lan n e r  or  an  in v es t m en t  ad v is or ?  
•  A r e  y ou  a  f i d u c i a ry ?  
•  I f  s o m et h in g  s h o u l d  h ap p en  t o  y ou  wh at  wo u ld  h ap p e n  to  my  a c co u n t ?  
•  W h at  a r e  y ou r  c r ed e n t ia l s ?  
•  W h at  ex p er i en c e  d o  y ou  h av e to  n av ig at e  t h e  c o m p l ex  wo r ld  o f  f i n a n c i a l  p l an n i n g ?  
•  W h at  i s  y ou r  p l ann i ng  p h i l os o p hy ?  
•  A r e  t h er e  a n y  c on f l i c t s  o f  in t er es t  I  s h o u ld  b e  a w a r e  o f ?  
•  D o  y ou  s p e c ia l i z e  i n  c ert a in  ty p es  o f  c l i en t s  or  p r og ra m s ? 

 
W h a t ’ s  In  I t  Fo r  M e  
 

•  D o  y ou  g e t  p a id  b y  a n y o n e ot h er  t h a n  y ou r  c l ie n ts ?  
•  How do I pay you for your work—and how much will it cost? 
•  W h at  s er v i c es  d o  y ou  p r ov id e  t o  y o u r  c l i en ts ?  
•  D o  y ou  h a v e an y  mi n i mu m s ? 
•  H o w  o f t en  wi l l  w e  m e e t?  
•  H o w  o f t en  wi l l  I  h ea r  f ro m  y ou ?  An d  H o w ? 

 
I s  Ad v i s or  A  Goo d  F i t  Fo r  Yo u  
 

•  H o w  d o  y ou  m eas u r e  s u c c e s s  w i th  y o u r  c l i e n ts ?  
•  T e l l  m e  a b ou t  y o u r  t e am  an d  p r o c es s ?  
•  W i l l  y ou  co or d in a t e  y ou r  ad v i c e  wi th  my  t ax  s i t u a t i on ?  
•  W h e r e d o  y o u  k e ep  my  m o n ey  a n d  h o w  ca n  I  s e e  i t ?  
•  W h at  i s  y ou r  in v e s t m e nt  p h i l os o ph y  a n d  h o w  d o  y ou  ma na g e in v es t m e n ts ?  
•  D o  y ou  i n t e ra c t  w i t h  my  o th e r  ad v is or s ?  
•  H o w  c an  y ou  h e lp  m e  s ta y  on  t ra ck  a s  I  p u r s u e m y  go a l s ?   
•  H o w  wi l l  I  kn o w i f  I  a m  o n  th e  r i gh t  t r a ck ?    
•  C a n  w e  d is cu s s  in v e s t me n t  c h o i c es  th at  a l i g n  to  my  v a l u es ?  
•  W h at  h a p p e n s  i f  th e  ma r k ets  a r e  v o la t i l e ?  Wi l l  y ou  ca l l  m e ?  

 
A d d it i on a l  Qu e st i on s  To  A sk  
 

•  H o w  ma n y  c l i en ts  d o  y ou  h av e ?  
•  W h y  d id  y ou r  las t  c l i en t  l eav e ?  
•  W h y  d id  y ou r  las t  c l i en t  h i r e  y ou ?  
•  W h at  d o  y ou r  c l i e n ts  l i k e  a b o u t  wo rk i n g  w i th  y ou ?  
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